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コンパクト  ミニバン・ワンボックス  軽自動車 

SUV・クロカン  輸入車 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Quick×ワンプライス成約車輌　6月度ランキング

　 中古車市場全体的に出品台数減、特に高年式/

定年式の車両の出品が乏しくQuick×ワンプライス

への商 談が増 加しています。コンパクトではノート

が再ランキング、軽 自 動 車はデイズルークスが、

SUV・クロカンではCX-5がランキングに 入 り、タマ

不足の中で仕入れを工夫している会員が多くなっ

ています。 

クイック･ネットワーク調べ

1位 
　プリウス 

平均 H26年   1,103,000円  

2位 
　アクア 

平均 H28年   848,000円  

3位 
　ノート 

平均 H28年   903,000円  

4位 
　スイフト 

平均 H25年   775,000円  

5位 
　フィット 

平均 H28年   868,000円  

1位 
　セレナ 

平均 H27年   1,531,000円  

2位 
　ヴォクシー 

平均 H25年   1,364,000円  

3位 
　アルファード 

平均 H27年   2,737,000円  

4位 
　ノア 

平均 H25年   1,144,000円  

5位 
　ヴェルファイア 

平均 H26年   2,069,000円  

1位 
　タント 

平均 H25年   698,000円  

2位 
　Ｎ－ＢＯＸ 

平均 H26年   800,000円  

3位 
　デイズルークス 

平均 H28年   795,000円  

4位 
　ムーヴ 

平均 H24年   522,000円  

5位 
　ハスラー 

平均 H29年   1,071,000円  

1位 
　エクストレイル 

平均 H25年   1,131,000円  

2位 
　フォレスター 

平均 H25年   1,304,000円  

3位 
　ハリアー 

平均 H26年   1,699,000円  

4位  　ランドクルーザープラド 

平均 H24年   2,771,000円  

5位 
　ＣＸ－５ 

平均 H26年   1,178,000円  

1位 
　ＭＩＮＩ 

平均 H26年   1,388,000円  

2位 
　３シリーズ 

平均 H24年   1,142,000円  

3位 
　Ｃクラス 

平均 H28年   2,185,000円  

4位 
　１シリーズ 

平均 H27年   1,292,000円  

5位 
　５シリーズ 

平均 H25年   1,732,000円  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中古車輸出状況

中古車輸出　前年比半減

ロシアが首位

　日本中古車輸出業協同組合がまとめた５月の中古
車輸出台数は、前年同月比５万１２４１台減の５万
４２８台となった。仕向け国別では、ロシアが首位と
なった。同国は、同8.8％減の８６９２台。２位のアラブ
首長国連邦は、同44.9％減の７１７３台となった。３位
はモンゴルで、輸出台数は同28.1％の減少となっ
た。

　全体の前年同月比では、50.4％の減少。上位20カ
国で伸び率が高かった国は、ガーナ（2.6倍
／295→756台）、パキスタン（１．８倍／653台
→1173台）で、アフリカ勢などで輸出台数を伸ばし
た。その一方で、南アフリカ共和国、ジャマイカ、ウガ
ンダなどが大きく減少した。前月（4月）比較では、
15.7％の減少となった。

中古車輸出統計データ - グーネット自動車流通より  

2020年6月

Quick×ワンプライス　輸出向け成約車輌ランキング

1位
　ヴァンガード

平均年式　H21年 平均金額　511,000円

2位
　ヴェルファイアハイブリッド

平均年式　H28年 平均金額　3,209,000円

3位
　アクア

平均年式　H28年 平均金額　600,000円

4位
　アトラストラック

平均年式　H22年 平均金額　300,000円

5位
　シボレーコルベット

平均年式　H4年 平均金額　880,000円



Quick×ワンプライス出品成約状況

 

平均単価 

前年6月 

121,5万円 

今年6月 

129,9万円 

 

平均単価 

前年6月 

51,2万円 

今年6月 

54,9万円 

主要現車オークションが前年比出品台数減となっていますが、小売と並行して出品できるQuick×ワンプライス共有在庫の入札は大きく伸びていま

す。特に高年式車両や輸入車の高額車両も多く動いており、既納客への再営業などでQuick×ワンプライス共有在庫を活用される会員様が増加し

ている模様です。海外向けも少しづつ戻ってきており、仕向地によって差はあるものの相場が上昇しています。  

自動車流通新聞AA実績速報 クイック･ネットワーク調べ 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2020年6月新車販売ランキング

日本自動車販売協会連合会・全国軽自動車協会連合会発表

軽自動車 

順位  ブランド通称名  ブランド名  台数  前年同月比 

１  Ｎ-ＢＯＸ  ホンダ  15557  65.9 

２  スペーシア  スズキ  12072  94.3 

３  ルークス  日産  9431  43891 

４  ハスラー  スズキ  7875  205.9 

５  タント  ダイハツ  7263  58.6 

６  デイズ  日産  6598  45.6 

７  ワゴンＲ  スズキ  6096  93 

８  ミラ  ダイハツ  5652  68.6 

９  タフト  ダイハツ  5079  43983 

１０  ムーヴ  ダイハツ  4743  44.2 

１１  Ｎ-ＷＧＮ  ホンダ  3586  425.4 

１２  ジムニー  スズキ  3551  155.3 

１３  アルト  スズキ  3099  64.6 

１４  ｅＫ  三菱  3066  81.8 

１５  キャスト  ダイハツ  1580  47.4 

乗用車 

順位  ブランド通称名  ブランド名  台数  前年同月比 

１  ライズ  トヨタ  12,823  ----- 

２  ヤリス  トヨタ  10,967  ----- 

３  カローラ  トヨタ  9,311  110.4 

４  フィット  ホンダ  9,016  104 

５  アルファード  トヨタ  6,835  134.3 

６  ノート  日産  6,010  49.8 

７  フリード  ホンダ  5,595  71.1 

８  セレナ  日産  5,288  63.2 

９  ルーミー  トヨタ  5,230  62.7 

１０  ヴォクシー  トヨタ  4,812  63.9 

１１  プリウス  トヨタ  4,568  37.8 

１２  ＲＡＶ４  トヨタ  4,331  55.4 

１３  ハリアー  トヨタ  4,239  134.4 

１４  シエンタ  トヨタ  3,315  41.5 

１５  ステップワゴン  ホンダ  3,298  71.9 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自動車業界トピックス
AIによる成約上昇分析ツール「MOTOR GATE AI」提供開始  新車販売トップ10 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
　日本自動車販売協会連合会（東京都港区、加藤和夫会長）と全国軽自動車協会連合
会（東京都港区、堀井仁会長）は、6月の新車販売台数を発表した。N-BOXが１万
５５５７台で7か月連続でトップとなった。軽自動車はトップ１０の中に5台がランクインし
た。登録車のトップはライズ、ついでヤリス、カローラとなった。 
 
　6月の登録車の販売台数合計は２１万４８５７台（前年同月比26％減）、軽自動車販売
台数合計は１３万２５１４台（同17.3％減）、登録車と軽自動車の販売台数合計は、３４万
７３７１台（同22.9％減）で9か月連続でマイナスとなった。 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プロトコーポレーション（名古屋市中区、神 
谷健司社長）は運営するクルマ・ポータルサ 
イト「グーネット」を利用する中古車販売会 
社の経営支援システム「MOTOR GATE（モ 
ーターゲート）」において、掲載する中古車 
の画像から車種情報登録等をAIが自動で判別 
しデータ化する機能「MOTOR GATE AI」の 
提供を開始した。 
 
　「Motor Gate」は「グーネット」への中古車在庫登録やタイヤ等の商材購入支援等を
提供している中古車販売会社専用の経営支援システムとして国内約14,000社以上に
導入をしており、今回のAI機能の導入は、中古車販売会社の業務効率化による生産
性向上と、在庫回転率及び収益力向上を目的に研究開発を行い、「グーネット」等の
運営により長年構築してきた独自のビッグデータをAIで解析することで提供が可能と
なった。 
　同社の調査では中古車販売会社の業務において、web等への在庫車両登録データ
化にかかる時間は1日あたり約2時間を要していることが判明し、中古車販売会社の
業務生産性が向上しない一因となっている。 
　「Motor Gate AI」の導入によりデータ化業務の約50％程度を低減することが可能と
なり、「グーネット」掲載画像へのユーザーアクセスデータから、ユーザーに人気の装
備やパーツ等の情報をAIが自動分析し、アクセス向上に寄与する車種紹介コメントの
自動生成や、推奨画像枚数等を示唆。これにより見積依頼や電話問合せ等のグー
ネット上での広告効果が180％程度向上することが期待される。
 

グーネット自動車流通よりグーネット自動車流通より



自動車業界トピックス
ハブ機能を備えた名古屋支店開設 
東名間の安定輸送を強化拡充 
 
　全国で自動車輸送やオークションおよび入 
札会での構内運営等、中古車流通のトータル 
サポートサービスを展開するソウイング（栃 
木県小山市、丹羽政之代表）は、愛知県弥富 
市に「ソウイング名古屋支店」を開設、６月 
１日より業務を開始した。 
　近年、インターネットによる外部落札需要の拡大を受け、増え続ける都市間輸送への
ニーズに応える目的で名古屋支店を開設する。同支店を軸に中部圏全域の車両輸送
を行っていくほか、首都圏と近畿圏を結ぶハブ拠点としての役割も担っていく考えだ。ま
た、自社開発の運行管理システムを駆使し運送事業者との連携や協力も視野に入れ、
各社が持つノウハウや情報網を整理統合することで、合理性と付加価値のあるサービ
スを添加していきたいと考えている。 
　名古屋支店開設について丹羽代表は「１０年近く前からオークション会場やリース会
社から全国、また実陸送による対応の要望をいただいていた。仙台支店を構えたことで
関東から東北の東日本の輸送網は確立できた。一方で東名阪は登録車の約６３％が
集中するエリアであり、東名間でもかなりのニーズがある。開設した名古屋支店を軸に
東名阪における陸送網を構築していきたい。また、実陸送を行うことでサービス体制の
統一化も図れる」と話す。 
　同社は名古屋支店開設を契機に、実陸送会社を主体とした新たなネットワークづくり
をはじめとしたユーザーの満足度を高める新たな取り組みに挑戦していく。 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グーネット自動車流通より

軽乗用車「タント」 
お買い得な新グレード Ｘ“スペシャル”を設定 
 
 
ダイハツ工業（株）（以下ダイハツ） 
は、軽乗用車「タント」に新グレード 
のＸ“スペシャル”を設定・発売した。 
「タント」は２００３年の発売以来、 
圧倒的な室内空間の広さと使い勝手の 
良さにより、スーパーハイト系という 
新市場を開拓してきた。 
 
　軽自動車初となるピラーインドア「ミラクルオープンドア」や、両側パワースライドドアを
採用。 
　今回はタントＸをベースとした新グレードのＸ“スペシャル”を設定。運転席ロングスライ
ドシートやミラクルオープンドアなどの機能でスムーズな車内移動が可能になる「ミラク
ルウォークスルーパッケージ」の特長はそのままに、その他の装備内容を一部見直し、
ベースグレードよりもお求めやすい価格でお客様の選択の幅を広げた。 
　ダイハツは“ Light you up” の考え方のもと、これからもお客様一人ひとりに最適なモ
ビリティと軽自動車・小型車の幅広いスモールカーラインナップを提供していく。 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Quick×Quickの海外向けサイトとの多彩な連携！

◆　Quick×Quickなら!! 
　　海外向けにも一括出品が出来ます！ 
 
◆　英語でのやり取り・輸出業務などは全て 
　　Quick×Quickにお任せ！ 
 
◆　会員様のお手数は一切無し！ 
 
◆　通常の共有在庫落札にて成約させて頂きます！ 
 
 
 

海外からの落札が毎月毎月増加中！ 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海外向けサイト、成約UPのテクニック

① 初年度登録を月まで入力 
　　輸出先に年式規制があり、登録月で輸出できる、できないがある！ 
② 長さ・幅・高さを入力 
　　車両のサイズによって、輸出する際の運賃が決まります！ 
③ 写真は出来るだけ多く 
　　輸出は画像だけで判断されています 
　　情報は多ければ多いほど販売機会はあがります 
　　特に状態表でレベル３以上の損傷が有る場合は画像がないと敬遠されがちです 

良い例 悪い例
成約に繋がる写真の撮り方

一歩下がって、車の左右上下のスペースがなくなるようにズームを
使用、角度は正面・側面により過ぎないように撮影位置を調整す
る。
日差しが強い時間を避け、車全体がよく映るよう光源を意識する。
上記の2ポイントに注意するだけでイメージが良くなります!!
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共有在庫で「売れる」為にするべきことは？
他よりも「目を引く」「わかりやすい」「申込ボタンを押す」そういった ” 仕掛け ” が必要です。 
  ①「初年度登録」 

　初年度登録は「年」だけでなく「月」まで入力 
 
 
②「ドア数」 
　ここにきちんと記載があると「車名」「グレード」と相まってクルマの
イメージが強くなります。 
 
 
③「グレード」 
　グレードが細かければ細かいほど、他のクルマより「良く」見えま
す。 
 
 
④「シフト」 
　「MT・AT」だけでなく、シフト位置まで記入しましょう 
 
 
⑤「エアコン」 
　「オートエアコン」なのか？「ダブルエアコン」なのか？ 
詳細をしっかりと記入しましょう。 
 
 
⑥「装備品」 
　動作に問題なく使用可能であれば、純正・社外問わずチェックをつ
けましょう。 
　車輌検索の時、このチェックが無いが為に検索結果に載らない事
もあり得ます。 

⑦　「外装色」「カラーNo」 
　単にシルバー/ブラックといった見た目の色では、この色の車が欲し
い！とピンポイントで探している人からは敬遠されてしまいます。 
　　正確な色名称とカラーNoを入力することで、入札チャンスが増加
します。 
 
 
⑧「定員」 
　特にミニバンの「７人乗り」「８人乗り」等の乗車定員が複数存在する
車輌は、未記入のままでは入札が入りにくくなります。 
　正確な数字を入れる事で入札率が格段に上がります。 
 
 
⑨「セールスポイント」 
　ここが一番重要です！他のクルマと差別化するには、このセールス
ポイントをいかに「目立たせるか！」 
　パッとこの出品票を見た時に「ここに目が行くように」することが重
要。 
　「☆」マークをつけて目立たせたり、強調したいポイント（差別化出来
るポイント）には「！」マークをつけるなど強調することが重要です！ 
 
⑩「検査記入欄」「展開図」 
　展開図への瑕疵記号と検査員記入欄への追記で、車の状態がより
伝わる事で、入札率がアップします！ 

① 
② 

③ 

④ 
⑤ 

⑥ 
⑦ 

⑧ 

⑨ 

⑩ 

⑩ 



最大1,000万円利用可能「Quick×らくらく後払い」大好評!!

※注意 
※1　書類は当社にて預りとなります。入金確認後に書類発送となりますので、名義変更期限を考えてのご返済をお
願いします。 
※2 事前にリース会社による審査・契約が必要となります。 
※3 1台当たり車両価格500万円(税別)までとなります。Quick×スキップサポートと併せて1,000万円までとなります。 
※4 輸入車は一部お取り扱いできないメーカーが御座います。 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Quick×Quick 便利ツール

Quick×Quick会員なら多くの便利なサービスをご利用頂けます!! 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